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Get Clients NOW! activiteitenwerkblad van: 
	Hoeveel klanten/opdrachten/omzet heb je nu?
	

	Hoeveel klanten/opdrachten/omzet wil je echt hebben?  In de ideale situatie dus.
	

	Wat zou je dat opleveren?


	

	Wat is je programmadoel m.b.t klanten? 8 weken.

	

	Wat is je beloning als ‘t lukt?


	


Welke strategieën ga je gebruiken?

	1. Direct contact en follow up
	2. Netwerken en referenties opbouwen
	3. Presentaties houden 
	4. Schrijven en publiciteit
	5. Promotionele activiteiten
	6. Advertenties
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Waar zit je klem of wat heeft het meeste werk nodig?
          
 O Pijpleiding vullen            O Opvolgen                            O Presentaties krijgen         O  Koop afsluiten

	Ingrediënten van je succes (= de voorwaarden om effectief aan acquisitie te doen)
	Datum gereed

	
	

	
	

	
	


	Activiteiten 
	(starter = de actie die nodig is om je succesingrediënten te realiseren; hoofdgerechten = acties om daadwerkelijk aan klanten te komen; 
dessert = actie die je in algemene zin productiever maakt) 

	1. Starter:
	

	2. Hoofdgerecht:
	

	3. Hoofdgerecht:
	

	4. Hoofdgerecht:
	

	5. Hoofdgerecht:
	

	6. Hoofdgerecht:
	

	7. Hoofdgerecht:
	

	8. Hoofdgerecht:
	

	9. Hoofdgerecht:
	

	10. Dessert:
	


Speciale toestemming : (= zin waarmee je je weerstand tegen acquisitie transformeert): 
